
16/04/2020

Potansiyel Pazarlarda 
Hedef Müşteri Tespiti

Amerika Pazarı
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• Neden 17 Hedef Ülke?

• Rekabet Gücümüzün Yüksek 
Olduğu Ürünlerin Belirlenmesi

• İhracatın Başarılı Adımları

• Potansiyel Müşteri Tespiti
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İhracatın Başarılı Adımları

1 Hedef Pazarın Belirlenmesi ve 

Değerlendirilmesi

2
Hedef Pazardaki Potansiyel 

Müşterilerin Tespit Edilmesi

3 Potansiyel Firmaların Değerlendirilmesi
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Fırsatlar Dikkat Edilmesi Gereken Noktalar

Hedef Pazarın Değerlendirilmesi - Amerika Fırsat Analizi

İki ülkenin ticaret hacmi hedefini 100 milyar dolara çıkarması

3 trilyon dolara yakın hacmiyle, Dünya’nın en çok ithalat 

yapan ülkesi

Ticaret Bakanlığı’nın belirlediği 17 hedef pazar listesinde yer 

alarak ek ihracat fırsatlarından faydalanma fırsatı

330 milyona yakın nüfusu ve 30 milyondan fazla aktif şirketle 

dünyanın en büyük pazarı konumunda olması

Amerika tarafından bazı sektörlere uygulanan dönemsel 

veya uzun süreli ek vergiler

Lojistik Maliyetleri

Gıda ve Tarım ürünlerindeki ek denetimler
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Ürün Analizi
Belirlenen ürünün en büyük 

alıcıları kimlerdir?

Toplam Hacim

Ürünlerin dünyadaki toplam 
pazar hacmi ne kadardır?

Rakip Ülkeler 

Pazardaki diğer rakipler 
kimler?

Ticaret Hacmi

Ülkeler arasındaki ticaret 
hacmi ne kadar?

https://www.trademap.org/

1-Hedef Pazarın Belirlenmesi

https://www.trademap.org/
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Makine ve Aksamları Hazır Giyim Konfeksiyon Kimyevi Maddeler

Amerika’nın Toplam 
İthalatı

386 Milyar $

1.2  
Milyar 

$
(%0.3)

Kaynak:https://www.trademap.org

Türkiye’den 

Hedef Pazarın Belirlenmesi – Sektör Belirleme

GTIP - 84  

Amerika’nın Toplam 
İthalatı

39 Milyar $

360 
Milyon 

$ 
(%1)

Türkiye’den 

Amerika’nın Toplam 
İthalatı

4.5 Milyar $ 

15 
Milyon 

$
(%0.3)

Türkiye’den 

GTIP - 62  GTIP - 32  

https://www.trademap.org/


D&B Hoovers, ihracatçıların güvenilir ve güncel ticari bilgilere 

online olarak ulaşmasını sağlar ve ihracatçıların yurt dışı 
potansiyel müşteri belirleme sürecini kolaylaştırır.

Hedef pazarları 

belirleme

Filtreleme yoluyla 

hedef firma 

listeleri 

oluşturma

Doğru 

kontaklara 

erişim

Firma ihtiyaçlarını 

belirleme
Müşteri kazanımı

> > > >



6 Kıta

220 Ülke 160+
Milyon Firma

5 Milyon

Günlük 

Güncelleme

1000 
Sektör

Bilgisi

125+
Milyon

Kontak Bilgisi

120’den 

Fazla Kriter

3 Milyon

Firma

Soy Ağacı

30K
Veri Kaynağı

2- Potansiyel Müşterilerin Tespit Edilmesi
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Makine ve Aksamları 

386 Milyar $

1.2  
Milyar $
(%0.3)

Source:https://www.trademap.org

Türkiye’den 

GTIP - 84  

Beyaz eşya, buhar tribünleri, motorlar,inşaat maden makineleri, 
endüstriyel makineler vb

5082 - İnşaat ve Maden Makineleri (Toptan alıcılar)

5084 – Endüstriyel Makine ve Araçlar ( Toptan alıcılar)

57.578+ Potansiyel Müşteri 

Source:https://app.avention.com/

2- Potansiyel Müşterilerin Tespit Edilmesi

https://www.trademap.org/
https://app.avention.com/
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Hazır Giyim Konfeksiyon

Source:https://www.trademap.org

Amerika’nın Toplam 
İthalatı

39 Milyar $

360 
Milyon $ 

(%1)

Türkiye’den 

GTIP - 62  

Örülmemiş Giyim Eşyası ve Aksesuarları 
(kadın, erkek, çocuk giyim,spor kıyafetleri, 
gömlek, bluz, şal eşarp vb)

5136 - Erkek ve Çocuk Giyim (Toptan)
5137 - Kadın ve Çocuk Giyim (Toptan)
5611 - Erkek ve Erkek Çocuk Giyimi Mağazaları (Parakende)
5621 - Kadın Giyimi Mağazaları (Parakende)
5641 - Çocuk ve Bebek Giyimi Mağazaları (Parakende)
5651 - Kadın, Erkek ve Çocuk Giyim Mağazası (Parakende)
5699 - Çeşitli Giyim ve Aksesuar (Parakende)

232.000+ Potansiyel Müşteri

Potansiyel Müşterilerin Belirlenmesi

https://www.trademap.org/
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Kimyevi Maddeler 

Source:https://www.trademap.org

Boyalar, pigmentler diğer boyayıcı maddeler 
vernik vb

1721 - Boya ve Duvar Kağıdı Hizmetleri İnşaat 
2851 - Boya ve Benzeri Ürünler Üretim 
5198 - Boya, Vernik ve Gereçleri Toptan Satış 
5231 - Boya, Cam ve Duvar Kağıdı Mağazaları Perakende Satış 
7532 - Otomobil Gövde Tamiri ve Boya Atölyeleri Hizmet 

235.000+ Potansiyel Müşteri

Amerika’nın Toplam 
İthalatı

4.5 Milyar $ 

15 
Milyon $
(%0.3)

Türkiye’den 

GTIP - 32  

Potansiyel Müşterilerin Belirlenmesi

https://www.trademap.org/


%60 oranında 

daha fazla 

potansiyel 

müşteri tespit 

edebilir

İhracat Cironuza 

%10+ katkı 

sağlayabilir  

Satış kazanma 

oranınızı %30  

yükseltin

Potansiyel 

müşteri arama 

sürenizi 1/3 

kısaltabilir

İhracatçılar, doğru firmaları hedefleyerek yurt dışı pazar araştırma 

verimliliğini artırır.

$



Teşekkür ederiz

Soru ve Bilgi Talepleriniz İçin:

tr.info@crif.com
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